Your System

ResSeni Sita na miru

Spole¢nost Qasa Computers piisobila na naSem trhu uz od roku 1990 a znama byla
piredevsim jako dodavatel Siroké rady notebookt. Pod timto nazvem ovSem uz
neexistuje. Pravy opak vsak plati pro Your System — firmu, jeZ svou drahu v oblasti IT
odstartovala teprve nedavno. Zajima-li vas, jaky vztah je mezi témito dvéma zdanlivé
nesouvisejicimi subjekty, ¢téte dale. Na podrobnosti jsme se zeptali ¢lovéka
nejpovolanéjsiho, jednatele firmy Your System, Jana Huspeky.

Chip: Pojdme hned k véci. Jaky je tedy vztah byvalé Oasy Computers a sou¢asnéhoYour
Systemu?

Jan Huspeka (J. H.): Rozhodli jsme se, ze spole¢nost Oasa Computers pfejmenujeme na

Your System, jde tedy stéle o stejnou spolec¢nost.
Chip: Co vas k tomuto kroku pfimélo?

J. H.: Impulzem k pfejmenovani byla provedena finanéni transakce se spole€nosti debis
Systemhaus, kdy se nékteré aktivity spole¢nosti pfevedly na nové vznikajici subjekt debis IT
Services Czech. Slo pfedevsim o oblast datovych komunikaci, projektové zaméfenych predevsim
na velké zdkazniky. Debis Systemhaus vSak nemél zajem o vSechny nase pfedchozi aktivity, a tak
nékteré z nich, napF. mobilni vypo&etni technika, sluzby po celém tzemi Ceské republiky, servis,
podpora zakaznikl a drobné projekty, zistaly stale pod kontrolou Oasy Computers. V ramci
transakce jsme ov8em uzavieli smlouvu a nasi povinnosti bylo spole¢nost pfejmenovat, ato k 1. 1.
2000.

A pro€ padl vybér zrovna na Your System? Dali jsme si zpracovat marketingovou analyzu
zameérfeni spolec¢nosti a z ni jednoznaéné vyplynulo, ze nejvétsi potencial a na druhou stranu i
nejvétsi potfeba je v oblasti podpory malych a predevsim stfednich zakaznik(, a to nejen v Praze,
ale na uzemi celé naSi republiky.

Chip: Jak to spolu souvisi?

J. H.: My v sou€asné dobé disponujeme siti pobocek, dokaZzeme nabidnout celoploSny servis
a podporu nejen v oblasti infrastruktury, ale i v oblasti aplikaci, které se tykaji systémd fizeni,
skladovych systémU a evidence zbozi. Pfipravujeme ekonomické systémy v oblasti prodeje pres
internet a webovych stranek.

Chip: Koho povazujete za malého a stfedniho zakaznika?

J. H.: Jsou to zakaznici vyuzivajici zhruba 10 az 100 PC, spole¢nosti, nikoliv jednotlivci. Tém

chceme pomoci nabidkou systému pro lepSi fizeni a zpriihlednéni spole¢nosti.
Chip: Oblast notebooku jste tedy zcela opustili?

J. H.: Nikoliv, jde o jednu z naSich hlavnich aktivit. Z hlediska historického byla Oasa v pocatku
nejvétsim dovozcem, pozdéji i prodejcem notebookl na ¢eském trhu. Je to aktivita, ktera postupem
Casu ponékud ustoupila do pozadi, ovSem chceme se ji zabyvat i do budoucna. | v této oblasti se
zaméfujeme na mensi a stfedni zakazniky, nesnazime se dodavat notebooky do velkych podnikd.
Tam jde vétSinou o pfimé vztahy mezi vyrobcem a zakaznikem. Nicméné nasim cilem je, pokud jde
o prodej notebookll na eském trhu, zlstat na prvnim misté i nadale.

Chip: Jaké bylo finan¢ni pozadi transformace firmy?

J. H.: Zhruba pfed rokem jsme zvefejnili zpravu, Ze finan¢ni objem prodeje aktivit spole¢nosti
debis presahl tfi miliony USD. Tuto ¢astku jsme obdrzeli z&asti, jeji zbytek bychom méli postupné
ziskavat v budoucnu. O ¢asti penéz jsme rozhodli, Zze je budeme investovat do rozvoje spole¢nosti
Your System tak, abychom byli schopni nabidnout produkty a sluzby klientlim mensich a stfednich
podnik(. Investice budou probihat napf. formou podpory pro mensi firmy, které maji velmi zajimavé
produkty (napf. AdHoc), a dale mame pfipravenou i formu spoluprace v oblasti prodeje prfes internet
a mnoho dalSich aplikaci, které budeme vyvijet vlastnimi silami.

Chip: Spolec¢nosti, které nabizeji podobna FeSeni, uz pfeci jen existuje nemalo. Myslite si, ze
nas trh je vSechny uzivi?

J.H.: Podle nasich pridzkumu 60 az 80 % firem u nas nevyuziva efektivné informacni systémy
tak, jak by mohly. Kazda spole€nost ma k dispozici ur€itou infrastrukturu, ovSem maloktera se
zabyva efektivnim Fizenim prostfednictvim informacnich systému véetné veskeré dokumentace. A
tady vidime obrovsky prostor. Myslime si, Ze minimalné 60 % stfednich spole¢nosti vyuziva
z hlediska softwaru pouze kancelafské systémy a Ucetnictvi, nepouziva vsak uz zadny komunikacni
systém ¢i archivaéni nastroj. Dal$i moznosti vidime také v oblasti groupwaru.



Chip: Pri feSeni informacnich systém( dodavate i hardware?

J. H.: Ano.

Chip: A které znacky?

J. H.: Ja osobné mam nejradéji IBM. Spolupracujeme v8ak s mnoha jinymi dalezitymi partnery
z oblasti hardwaru, mezi které samozfejmeé patfi Compaq, Acer &i Fujitsu-Siemens. V oblasti
datovych komunikaci pracujeme s Cabletronem.

Chip: Dékuji vdm za rozhovor.

Za Chip rozmlouval Jiri Palyza.



